
Tipp 2004
Verkaufsförderung12 Vertriebs-Tipps für das Jahr 2025 (7/12) 

www.monatlichepraxistipps.com

Was bringt Ihnen die Realisierung dieses Tipps?

Veranschaulichen Sie den Verzögerungsschaden – vor allem mit konkreten Zahlen und Beispielen. So wird der Schaden 
greifbar und der empfundene Handlungsdruck steigt. Merken Sie sich: Fakten überzeugen mehr als theoretische 
Argumente. Nutzen Sie den Verzögerungsschaden, um junge Kunden zum Handeln zu motivieren.

Tipp 7: „Verzögerungsschaden“ – wirkungsvoll 

gegen „Ich kann später anfangen“.

Junge Kunden bringen bei der Altersvorsorge oft den 

Einwand: „Ich kann doch auch noch später anfangen.“ 

Da überzeugen in der Regel klassische Argumente wie 

„höherer Beitrag“ oder „Zinseszinseffekt“ in der 

Praxis selten. 

Stattdessen ist vor allem der „Verzögerungsschaden“ 

eher ein durchaus brauchbares effektives Werkzeug, 

um den Kunden die Konsequenzen greifbar zu 

machen.

Warum ist das wichtig?

Kunden unterschätzen oft, welche finanziellen 

Einbußen ein späterer Start in die Altersvorsorge mit 

sich bringt. 

Mit dem Begriff „Verzögerungsschaden“ und einer 

konkreten Berechnung zeigen Sie den Kunden auf, 

welche Summen auf dem Spiel stehen – und schaffen 

eine starke Argumentationsbasis.

Praxisbeispiel: Gesprächsaufbau

Berater: „Viele junge Menschen denken, sie können 

mit der Altersvorsorge später anfangen. Ich möchte 

Ihnen zeigen, welchen Vorzögerungsschaden das für 

Sie haben kann. 

„Wenn Sie mit 20 Jahren bei 6 % Zinsen und einer 

Laufzeit bis 67 starten, können Sie ein erhebliches 

Vermögen aufbauen. 

Wenn Sie hingegen erst mit 25 Jahren starten, fehlen 

Ihnen fünf Jahre Einzahlungen und der 

Zinseszinseffekt. 

Der Unterschied – unter Berücksichtigung von Kosten 

– beträgt über 50.000 Euro.“
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