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VERMÖGEN 

FÜR DAS ALTER VORSORGEN 

IMMOBILIE MODERNISIEREN

WOHNEIGENTUM ERWERBEN

VERMÖGEN ANSPAREN

AUS DER RAIFFEISENBANK



In einer Welt voller finanzieller Möglichkei-
ten ist es unser größtes Anliegen, Ihnen 
maßgeschneiderte Lösungen zu bieten, 
die perfekt auf Ihre individuellen Bedürf-
nisse abgestimmt sind. Wir freuen uns 
deshalb, Ihnen unser neues Beratungs-
konzept vorstellen zu können. Dieses Be-
ratungskonzept haben wir aufbauend auf 
unsere Genossenschaftliche Beratung 
mit dem Geschäftsführer des Instituts 
für FAIRE BERATUNG, Ralf Meyer, für Sie 
weiterentwickelt. Es basiert auf den Säu-
len Transparenz, Verständlichkeit und In-
dividualität. 

Beispiel für eine qualifizierte Vorsorge-
beratung:
Vielleicht beginnen Sie gerade über Ihre 
Altersvorsorge nachzudenken. Unsere 
Berater/-innen nehmen sich die Zeit, um 
Ihre persönliche und finanzielle Situation 
zu verstehen. Dabei legen Sie fest, wann 
Sie den Ruhestand planen und wie viel 
Sie – nach heutiger Kaufkraft – netto zur 
Verfügung haben möchten. Nach einer 
umfassenden Analyse Ihrer Erwartungen 
an ein Altersvorsorgekonzept schlagen wir 
Ihnen eine Kombination aus verschiede-
nen Angeboten vor, wie zum Beispiel eine 
Kombination aus einer fondsgebundenen 
(Basis-)Rentenversicherung und einem 
Investmentsparplan. Dabei erklären wir 
Ihnen genau, wie diese Angebote funktio-
nieren, welche Vorteile sie bieten und wie 
sie zu Ihrer langfristigen Planung passen. 
Wir gehen gemeinsam alle Details durch, 
sodass Sie eine informierte Entscheidung 
treffen können, die Ihre Zukunft sichert.
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Beispiel für eine qualifizierte Anlagebe-
ratung:
Angenommen, Sie haben in den letzten 
Jahren etwas Geld gespart und möchten 
es nun investieren, um Ihr Vermögen lang-
fristig zu mehren. In einem persönlichen 
Gespräch erörtern wir Ihre finanziellen 
Ziele, wie zum Beispiel den Aufbau eines 
zusätzlichen Einkommens für den Ruhe-
stand oder die Finanzierung der Ausbil-
dung Ihrer Kinder. Unter Berücksichtigung 
Ihrer Anlagementalität und bisheriger Er-
fahrungen entwickeln wir ein individuell 
auf Sie zugeschnittenes Anlagekonzept. 
Es könnte beispielsweise aus Aktienfonds 
und festverzinslichen Wertpapieren be-
stehen, die eine ausgewogene Mischung 
aus Wachstumspotenzial und Sicherheit 
bieten. Dabei legen wir großen Wert dar-
auf, dass Sie die Struktur und die poten-

ziellen Risiken und Chancen Ihrer Investi-
tionen verstehen, damit Sie sich bei jeder 
Entscheidung sicher fühlen.

Die Genossenschaftliche Beratung geht 
weit über das übliche Maß hinaus; sie ist 
unser Versprechen an Sie, dass Ihre Be-
dürfnisse immer im Vordergrund stehen. 
Wir laden Sie ein, dieses Beratungserleb-
nis zu entdecken. Besuchen Sie uns und 
finden Sie heraus, wie wir Ihnen helfen 
können, Ihre finanziellen Ziele zu errei-
chen und Ihre Träume zu verwirklichen.

Auf dem Fundament von Vertrauen und 
Fairness bauen wir eine finanzielle Zukunft 
für Sie. Die Genossenschaftliche Beratung 
wartet darauf, von Ihnen entdeckt zu wer-
den – vereinbaren Sie einen Termin mit Ih-
rer Beraterin oder Ihrem Berater.
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Ralf Meyer, Geschäftsführer Institut FAIRE BERATUNG


