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Referenzschreiben für Ihre Home Page

Sehr geehrter Herr Meyer!

Anliegend möchten wir lhnen für die bewährte Zusammenarbeit danken und lhnen für

lhre Homepage ein Referenzschreiben unseres Hauses zukommen lassen.

Mit freundlichen Grüßen

lhre Concordia
Versicheru auf Gegenseitigkeit

i!/u.tÄ
Udo Koch
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Gemeinsam zu neuen Ufern
Bewährte Zusammenarbeit mit Ralf Meyer.

Das Vorsorgegeschäft unseres Hauses Concordia I oeco Lebensversicherungs AG war
über Jahrzehnte geprägt von klassischen Produkten.

Veränderte Zinsmärkte und die anhaltende Niedrigzinsphase führen zu einem anderen
Vorsorgesparen für das Alter als früher Weg vo.n der klass-is-c-Len--tebensversicherung hin
zu fondsbasierten Produkten.

Gemeinsam mit Ralf Meyer als Verkaufstrainer sind wir den Anforderungen der Märkte ge-
folgt und haben unsere Geschäftspartner bei diesem herausfordernden Umdenkungspro-
zess unterstützt.

Die Seminare, Workshops und Trainings mit Ralf Meyer sind geprägt von Professionalität;
höchster Fachkompetenz und gelebter Praxiserfahrung.

Es gelingt ihm, die Teilnehmer individuell abzuholen und auf die Unternehmenspolitik und
neuen Produkte unseres Hauses zu fokussieren.

Die Verkaufstrainings sind immer praxis- und alltagstauglich.
Die lnhalte - in Gesprächssequenzen trainiert - können unmittelbar im Geschäftsalltag
umgesetzt werden.

Mit vielen Beispielen aus seiner Berufs- und Beratungspraxis, gelingt es ihm, die Teilneh-
mer,zu einem Umdenken zu bewegen.

Trotz entspannter Arbeitsatmosphäre sind die Trainings von hoher Zielorientierung ge-
prägt.

Viele Teilnehmer bestätigen uns immer wieder, dass ihre Geschäftserfolge im Absatz von
Fondspolice nicht zulelzt auf seine lmpulse in den Trainings zurückzuführen sind.

Wir freuen uns, auf eine weitere Zusammenarbeit und stehen als Referenz gerne zur Ver-
fügung.

lhre Concordia
Versicherungs-Gesellschaft auf Gegenseitigkeit
Hannover, September 201 7
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