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Abbildung 1: Persdnliche Situation

v Kosten senken
v Einkommen absichern

v Ertrége steigern

Verschenken Sie kein Geld!
Lassen Sie Ihre Finanzen regelmaBig priifen.




Kundeninformation

Kunde

Kunden-Nr.:

Mame, Vorname:

Telefon:

Handy:

efail:

Geburtsdatum:

Beruf;

Arbeitgeber:

Steuernummer:

Steuerddent-Nr.

Steverberater:

Hobbys:

Familienstand/Gliterstand:

Partner

Kunden-Nr.:

Mame, Vorname:

Telefon:

Handy:

eMail:

Geburtsdatum:

Beruf:

Arbeitgeber:

Steuernummer:

Steuerddent-Nr.

Steuerberater:

Hobbys:

Anschrift:

Mame(n) Kind(er)/Geb-Datum:

Name(n) Kind{er)/Geb.-Datum:

Mame{n) Enkel/Geb,-Datum:

Mame(n) Enkel/Geb.-Datum:

MName(n) Patenkind{er)/Geb.~Datum:

Mame(n) Patenkind(er)/Geb.-Datum:

Hausbesitzer: O ja O nein

Hausbesitzer: O ja O nein




Ziele und Wiinsche

Je genauer wir Ihre finanzielle situation kennen, desto gezielter kbnnen
wir Sie beraten. Wie wichtig ist fir Sie:

Vermégen aufbauen

[ Prioritit:

O wichtig O sehrwichtig O weniger wichtia

[ Prioritat:

Ulwichtig L sehr wicktig LI weniger wichtig

O prioritat:

O wichtig O sehr wichtlg O weniger wichdg

Wie viel sind Sie bereit, fiir lhra Ziele und Wiinsche zusatzlich zu investieren?

monatich. —— € einmalig: S




Risikosituation allgemein

Nach einem Unfall ...

Sofort anfallende Kosten m

Rampe und Treppenlift 16.000
Schwellen, Tlren 15.000
Elektrik 5.000
Bad, Kiche 35,000
Spezialbett 5.000
Auto 25,000

Dauerhaft moglicher Bedarf

Behandlungskosten aufterhalb der GKV/PKVY 1.000
Eigenanteil Pflegekraft 21.300
Haushaltshilfe 3.900
Erhohte Ausbildungskosten 15.000
Gehaltsausfall, -entwicklung, entgangene Befdrderung 10.000
Aktuelle finanzielle Situation des Kunden
Ihr finanzieller Spielraum
Einkommen (p.M.) Ausgaben (p.M.)
Lohn/Gehalt/Rente(netto): __ € Lebenshaltung: _ €
(700€/1000€/200€)
Partner: € Miete (inkl Nebenkosten): €
Kindergeld: € Wohnnebenkosten: €
{bei Wohneigentum 1€ pro m?)
Mieteinnahmen: - € Auto (100€ je Auto): €
sonst. mtl. Einnahmen: N - Kredite/Darlehen: €
Sparplkine: €
Summe: € Summe: €
Uberschuss/Unterdeckung:

zu versteuerndes Einkommen: Jahresbruttoeinkommen:




Kunde Partner

Arbeitnehmersparzulage (Bausparen/Investmentfonds) [ ] []

Wohnungsbaupramie [] ]

Riesterforderung [] ]

Aktuelle Renteninformation liegt vor? [J ja [ nein [1ja [nein

Kunde Partner

Eintritt in den Ruhestand geplant mit wie viel Jahren?

Gewdlnschte Rente:  inkl Inflationsrate (__ % p.a.) € €

voraussichtlicher gesetzl, Renten-/Pensionsanspruch € €

(vorlage aktuelle Renteninformation)

Ansprlche aus betrieblicher Altersversorgung #5€ s € €

Zusatzliche Vorsorgeleistung (Riester) € €

Private Altersvorsorge é E
€ €

Meine aktuelle Versorgungsliicke betrigt

Was planen Sie fir die Vorsorge lhrer Kinder/Enkel-/Patenkinder?
(Ausbildung, Flihrerschein, EheschlieBung etc.)

Art der Vorsorge € Abrufzeitpunkt:




Abbildung 2: Das bleibt von 100 DM....

100 DM von 1972...
(51,13 Euro)

...sihd 2012 nur noch
| e 33,78 DM wert.
(17,27 Euro)

HUNDERT DEUTSCHE MARK

Abbildung 3: Inflation im Euroraum 2000 bis 2011

Inflation im Euroraum von 2000 bis 2011
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Quelle: Eurostat, Stand Dezember 2011; Grafik: www.leitzinsen.info



Abbildung 4: Risken absichern

Angenommen Sie hitten gestern einen Unfall gehabt...

Viele Berufsunfahigkeiten haben noch ganz andere Ursachen:

Oft unterschitzt: Hauptursache von Berufsunfahigkeit sind nicht Unfille, sondern Krankheiten

Sonstige

Psyche
Unfal|
Krebs

Skelett

Lohnfortzahlung im Krankheitsfall

6 Wochen ?sl*;%tt
Lohnfortzahlung vom Netto
Arbeitgeber ca. €

n Leistungsvoraussetzungen der Erwerbsminderungsrente aus der DRV

Seit 01.01.2001 kann nur noch eine halbe oder volle Erwerbsminderungsrente (EMR) beantragt werden, die von der
taglichen Arbeitsfahigkeit (Resterwerbsfahigkeit) abhangt.

Arbeitsfahigkeit unter 3 Stunden Arbeitsfahigkeit 3 bis unter 6 Stunden | Arbeitsfahigkeit 8 Stunden und mehr
taglich taglich taglich

volle EMR halbe EMR keine EMR

ca. 34 % vom ca. 17% vom

letzten Brutto

letzten Brutto

Betragt die Arbeitsfahigkeit des Arbeit- Wer aufgrund von Krankheit oder Behin-  Ist ein Arbeitnehmer in Zukunft in der
nehmers rur noch weniger als 3 derung zuklnftig nur noch 3 bis unter Lage, taglich 6 Stunden und mehr zu
Stunden taglich, erhalt er die volle 6 Stunden taglich arbeiten kann, erhalt arbeiten, und zwar gleichgiiltig, in wel-
Erwerbsminderungsrente. die halbe Erwerbsminderungsrente. chem lblichen Beruf am allgemeinen
Wird keine Teilzeitarbeitsstelle gefunden, Arbeitsmarkt, erhélt er keine Erwerbs-
gibt es die volle (so genannte) arbeits- minderungsrente (chne 321 Beriick-
marktbedingte Erwerbsminderungsrente.  sichtigung von Reha-Leistungen aus
der DRV/IGUV).
Gesetzl. Rentenversicherung Private BU-Versicherung
Prift unabhangig von der beruflichen Tritt in Kraft, wenn der Versicherte seinen
Qualifikation, wie viele Stunden pro Tag Beruf zu mind. 50 % nicht mehr ausiiben
noch gearbeitet werden kann kann.
Sind Sie bereit, ,IRGENDEINE” Tatigkeit auszuiiben? [ Jja []nein

Wieviel méchten Sie im Falle einer Berufsunfahigkeit erhalten? €




Abbildung 5: Ihre Renteninfor mation

Ilhre Renteninformation

o

; Sehr geehrter Herr Mustermann,

™~ in dieser Renteninformation haben wir die fir Sie vom 01.08.1976 bis zum 31.12.2009
gespeicherten Daten und das geltende Rentenrecht beriicksichtigt. Ihre Regelaltersrente

< wiirde nach Erreichen der Regelaltersgrenze (26.05.2026) am 01.06.2026 beginnen.

o Anderungen in lhren persénlichen Verhéltnissen und gesetzliche Anderungen kénnen sich auf

= lhre zu erwartende Rente auswirken. Bitte beachten Sie, dass von der Rente auch Kranken-

(i und Pflegeversicherungsbeitrage sowie gegebenenfalls Steuern zu zahlen sind. Auf der

£ Ruckseite finden Sie zudem wichtige Erlauterungen und zusatzliche Informationen.

e Rente wegen voller Erwerbsminderung

E Waren Sie heute wegen gesundheitlicher Einschrankungen voll

c erwerbsgemindert, bekdmen Sie von uns eine monatliche Rente von: 1.403,19 EUR

= Héhe lhrer kiinftigen Regelaltersrente

= lhre bislang erreichte Rentenanwartschaft entsprache nach heutigem Stand

2 einer monatlichen Rente von: 1.194,26 EUR

c Sollten bis zur Regelaltersgrenze Beitrdge wie im Durchschnitt der letzten finf

@ Kalenderjahre gezahlt werden, bekdmen Sie ohne Berlicksichtigung von

o Rentenanpassungen von uns eine monatliche Rente von: 2.051,52 EUR

Abbildung 6: Versorgungsliicke bel Erwerbsminderung

Versorgungsliicke bei Erwerbsminderung

Tagliche bis zu 3 Stunden 3 bis 6 Stunden mehr als 6
Leistungsfahigkeit Stunden
Versorgungsziel = 2.000,- Euro 2.000,- Euro 2.000,- Euro
Nettoeinkommen

. gesetzliche 1.000,- Euro 500,- Euro 0,- Euro
Erwerbsminderungsrente

.[. Einkommen aus 0,- Euro 400,- Euro 800,- Euro
irgendeiner Téatigkeit

Versorgungsliicke 1.000,- Euro 1.100,- Euro 1.200.- Euro

Erwerbsminderungsrente laut Renteninformation 1.000,- Euro
Einkommen bei Vollzeitbeschaftigung aus ,irgendeiner Tatigkeit* 800,- Euro
Einkommen bei Teilzeitbeschéaftigung aus ,, irgendeiner Tatigkeit“ 400,- Euro




Abbildung 7: Risiken absichern

Risiken geschiitzt?

Lebensversicherung

Rentenversicherung

Berufsunfahigkeit

Unfall

" Risiken absichern

- vor finanziellen Ausfallen schiitzen

Haben Sie sich, lhre Familie und Ihre Vermégenswerte gegen wesentliche

O ja O nein
LV-Summe:
O ja O nein
RV-Summe:
O ja O nein
BU-Rente:
O ja O nein

Invaliditatssumme:
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Abbildung 8: Ver mdgen aufbauen

Das magische Dreieck der Vermégensanlage

Sicherheit

Magisches
Dreieck

Rendite Verfligbarkeit

Was ist Ihnen bei der Geldanlage wichtig?

sehr wichtig wichtig nicht wichtig
Rendite ] ] []
Sicherheit [] [] []
Verflugbarkeit ] ] ]
Inflationsschutz ] [] []
Steuerersparnis ] ] [ ]
Zuzahlungsméglichkeit ] ] ]
Vermégensstreuung [] [] []
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Welche Geldanlagen
haben Sie?
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Beispielprasentationen Familie Franz und Frieda Fischer

Per sonliche Daten:

Franz Fischer Frieda Fischer

Fischerallee 12 Fischerallee 12

12345 Fischhausen 12345 Fischhausen
Geburtsdatum: 19.10.1977 Geburtsdatum: 10.05.1980
Beruf: kfm. Angestellter Beruf: Buroangestellte
Hobbys: Ski fahren. Schwimmen Hobbys: Ski fahren
Fam.-Stand: verheiratet Fam.-Stand: verheiratet
Gemeinsame Kinder: Florian 04.12.2005

Franziska 02.10.2007
Hausbesitzer: ja
Ziele und Wiinsche

Die Kunden mochten beim Vermoégensaufbau eine gute Rendite erzielen, staatliche
Forderungen nutzen und natirlich nicht mehr als notwendig an das Finanzamt zahlen.

Im Rentenalter soll ausreichend Geld zur Verfliigung stehen, damit sich die Kunden
keinesfalls einschranken mussen. Es ist gewiinscht, dass sich die Altersvorsorge auch dann
weiter aufbaut, wenn sie aufgrund von Unfall oder Krankheit ihren Beruf nicht mehr austiben
koénnen.

Fur die Ausbildung der Kinder sind bereits Sparvertrage durch die GroRReltern und die Paten
vorhanden. Somit sehen die Kunden hier keinen Handlungsbedarf.

Eine Todesfallabsicherung des Ehepartners ist beiden sehr wichtig.

Die Einkommensabsicherung ist das zentralste Thema der Kunden. Unfallversicherungen
sind wichtig, deshalb wurden bereits Vertradge abgeschlossen.

Als Prioritaten wurden festgelegt:

Prioritat 1: Einkommensabsicherung im Falle der Berufsunfahigkeit des Ehemanns. Bei
der Ehefrau gibt es aufgrund von Vorerkrankungen gesundheitliche
Einschrankungen. Sie ist leider nicht mehr versicherbar.

Prioritat 2: Gegenseitige  Todesfallabsicherung in  H6he der bestehenden
Immobilienfinanzierung. Das Restdarlehen betragt ca. 100.000,- Euro, und
die Tilgung erfolgt voraussichtlich in den nachsten 20 Jahren.

Prioritat 3: Die Altersvorsorge soll aufgestockt werden.

Die Kunden interessieren sich weiterhin fiir eine Umstellung der bestehenden

Unfallversicherungen. Eine Pflegeabsicherung ist nur dann interessant, wenn sie nicht so
teuer ist.
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Die Kunden sind bereit, monatlich bis zu 300,- Euro zu investieren. Die finanziellen
Entscheidungen treffen sie gemeinsam. Ob das Konzept mit lhnen umgesetzt wird, hangt
vom Angebot ab. Bereits bestehende Sparvertrage kdénnen umgestellt werden, wenn es
sinnvoll ist.

Ist-Situation
Franz Fischer bezieht ein monatliches Nettoeinkommen von 2.850 Euro, Frieda Fischer
erhalt 1020 Euro monatlich. Zuséatzlich erhalten sie Kindergeld. Bisher werden 500 Euro

monatlich gespart.

Die monatliche Haushaltsrechnung enthalt folgende Zahlen:

Einkommen: Ausgaben:

Gehalt Franz: 2.850,- Euro Lebenshaltung: 2.000,- Euro

Gehalt Frieda: 1.020,- Euro Wohnnebenkosten: 250,- Euro

Kindergeld: 368,- Euro Auto: 200,- Euro
Immobiliendarlehen:  550,- Euro
Sparvertrage: 500,- Euro

Bei den Sparvertragen handelt es sich um 100,- Euro fiir eine private Rentenversicherung flr
Franz Fischer. Frieda Fischer spart monatlich 50,- Euro in eine Riester-Rente. Daneben
besteht ein Sparauftrag von 350,- Euro auf das gemeinsame Tagesgeldkonto.

Es errechnet sich ein Uberschuss von 738,- Euro. Falls es fir das Erreichen der Ziele
notwendig ist, sind die Kunden bereit, noch zuséatzlich bis zu 400,- Euro zu investieren.

Die Kunden nutzen bisher nur die Riester-Férderung fir die Ehefrau. Aufgrund des
Einkommens erhalten sie keine Arbeitnehmersparzulage und keine Wohnungsbaupramie.
Deshalb besteht auch kein Bausparvertrag. Uber die Rirup-Forderung hat das Ehepaar
Fischer bisher keine Informationen.

Beide planen jeweils den Ruhestand mit 65 Jahren. Sie haben nur geringes Vertrauen in die
gesetzliche Rentenversicherung. Die gewlinschte Rente betragt bei Franz Fischer 2.500,-
Euro und bei Frieda Fischer 800,- Euro. Nachdem dann die Kinder nicht mehr im Haus sind,
sind die Kunden der Meinung, dass Sie mit diesen Summen auskommen werden. In die
Berechnungen soll eine Inflationsrate von zwei Prozent einflieBen. Eine betriebliche
Altersvorsorge besteht bei beiden nicht.

Die Unterlagen der Kunden enthalten folgende Informationen:

Franz: Renteninformation per 31.12.2010
Hohe der bislang erreichten Rentenanwartschaft 552,70 Euro
Bisher erreichte Entgeltpunkte 20,12

Arbeitsbeginn mit dem 17. Lebensjahr

Voraussichtliche Rente aus privater Rentenversicherung 571,81 Euro

Frieda: Renteninformation per 31.12.2010
Hohe der bislang erreichten Rentenanwartschaft 281,57 Euro
Bisher erreichte Entgeltpunkte 10,25

Arbeitsbeginn mit dem 19. Lebensjahr
Voraussichtliche Riester-Rente mit 65 250,00 Euro
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Franz Fischer ist bereit, im Falle seiner Berufsunfahigkeit ,irgendeine Tatigkeit* auszutben.
In dieser Situation mochte er weiter sein aktuelles Nettoeinkommen zur Verfligung haben.

Die Kunden bevorzugen Sicherheit bei ihrer Geldanlage. Bei entsprechenden Chancen sind
sie aber auch bereit, Uberschaubare Risiken einzugehen. GroRere Anschaffungen sind in
den néchsten Jahren nicht geplant, somit hat das Thema Verfligbarkeit keine Bedeutung.

Bei der Hausbank bestehen ein Tagesgeld in Hohe von 12.000,- Euro und ein Depot mit
europaischen Aktienfonds im Wert von 7.000,- Euro. Die Kunden haben sich fir die

Anlagestrategie ,Ertrag” entschieden. Die Anlagestrategien wurden in Abschnitt 5.6
beschrieben.

Abbildung 9: Einstieg in das Prasentationsgesprach

Unsere Empfehlung: s B e AW ... T-% k
Ihr Vorteil e LR e 7 ‘4,‘

Kundennummer:

lhre Wiinsche Meine Empfehlung fiir Sie Betrag/€ Ihr Vorteil
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Beispielprasentation Berufsunfahigkeitsabsicherung

Angebotsprasentation fur Franz Fischer

Einkommensabsicherung von
Geburtsdatum

Absicherung gegen

Absicherung ab

Absicherung bis zum Lebensjahr
Versorgungshbedarf per heute

Volle Erwerbsminderungsrente
Teilweise Erwerbsminderungsrente
Gesetzliche Anspriiche vor Steuer
Anteilige Steuern

Gesetzliche Anspriiche nach Steuer

Versorgungsbedarf

Gesetzliche Anspriiche nach
Steuer

Anfangliche Lucke

Franz Fischer
19.10.1977
Erwerbsunfahigkeit
sofort

65

2.850,- Euro

Betrag
1.316,38 Euro
658,19 Euro
1.316,38 Euro
7,75 Euro
1.308,63 Euro

Betrag Prozent
2.850,00 Euro 100 %
1.308,63 Euro 45,92 %
1.541,37 Euro 54,08 %

lhre anféangliche Versorgungsliicke

Legende

Bversorgungshedarf

M| iickerUberschuss

Dﬁnspmche und Einkunfte
nach Steuer
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Tarif

Ablauf der Versicherungsdauer

Ablauf der Beitragszahlungsdauer

Ablauf der Leistungsdauer

Garantierte jahrliche Berufsunfahigkeitsrente

monatlicher Beitrag
Vom monatlichen Beitrag entfallen
... auf die Hauptversicherung

... auf die Berufsunfahigkeits-
Zusatzversicherung

monatlich zu zahlender Beitrag 1)

Berufsunfahigkeitsrente mit
Beitragsbefreiung

01.12.2042
01.12.2042
01.12.2042
18.403,44 EUR

115,46 EUR

2,93 EUR
112,53 EUR

90,97 EUR

1) Der Beitrag wird von Beginn an durch die zuletzt fir 2011 gultige Uberschussbeteiligung ermaRigt.
Der zu zahlende Beitrag hangt im Weiteren von der kiinftigen Uberschussbeteiligung ab und kann

sich daher andern.
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Beispielprasentation Hinterbliebenenvorsorge

Angebotsprasentation fur Franz Fischer

Tarif

Versicherungsbeginn

Ablauf der Versicherungsdauer

Ablauf der Beitragszahlungsdauer
Garantierte anfangliche Todesfallsumme

monatlicher Beitrag

abzuglich Uberschussbeteiligung aus der
Risikoversicherung

monatlich zu zahlender Beitrag 1)

Risikoabsicherung mit fallender
Versicherungssumme

01.12.2011
01.12.2031
01.12.2024

100.000,00 Euro

16,73 Euro
5,01 Euro

11,72 Euro

1) Der Beitrag wird von Beginn an durch die zuletzt fir 2011 gultige Uberschussbeteiligung ermaRigt.
Der zu zahlende Beitrag hangt im Weiteren von der kiinftigen Uberschussbeteiligung ab und kann

sich daher andern.

Beispielhafter Verlauf der zuktinftigen Leistungen und Beitrage

Termin (1) 2) (3} (4)
garantierte Gesamt- monatlicher monatlich
Leistung im leistung im Beitrag | zu zahlender
Versiche- Versiche- Beitrag

rungsfall rungsfall
EUR EUR EUR EUR
01.12.2011 100.000,00 100.000,00 16,73 11,72
01.12.2012 95.000,00 95.000,00 16,73 11,72
01.12.2013 90.000,00 90.000,00 16,73 11,72
01.12.2014 85.000,00 85.000,00 16,73 11,72
01.12.2015 80.000,00 80.000,00 16,73 11,72
01.12.2016 75.000,00 75.000,00 16,73 11,72
01.12.2017 70.000,00 70.000,00 16,73 11,72
01.12.2018 65.000,00 65.000,00 16,73 11,72
01.12.2019 60.000,00 60.000,00 16,73 11,72
01.12.2020 55.000,00 55.000,00 16,73 11,72
01.12.2021 50.000,00 50.000,00 16,73 11,72
01.12.2022 45.000,00 45.000,00 16,73 11,72
01.12.2023 40.000,00 40.000,00 16,73 11,72
01.12.2024 35.000,00 35.000,00 0,00 0,00
01.12.2025 30.000,00 30.000,00 0,00 0,00
01.12.2026 25.000,00 25.000,00 0,00 0,00
01.12.2027 20.000,00 20.000,00 0,00 0,00
01.12.2028 15.000,00 15.000,00 0,00 0,00
01.12.2029 10.000,00 10.000,00 0,00 0,00
01.12.2030 5.000,00 5.000,00 0,00 0,00

(1) Diese Leistung ist vertraglich garantiert. Sie fallt monatlich gleichmaf3ig bis auf null zum Ablauf der
Versicherung. Sie wird bei Tod der versicherten Person gezahlt.
(2) Fur die Gesamtleistung im Versicherungsfall wird die garantierte Leistung eventuell durch nicht

garantierte Uberschussanteile erhoht.

(3) Dieser Beitrag liegt den garantierten Versicherungsleistungen zugrunde.

(4) Der zu zahlende Beitrag ergibt sich aus dem Beitrag (siehe Spalte (3)) abzuglich der
Uberschussbeteiligung aus der Risikoversicherung. Der zu zahlende Beitrag ist nicht garantiert.
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Abzusichernde Person
Geburtsdatum

Name der Partnerin
Geburtsdatum der Partnerin
Anzahl zu versorgender Kinder
Absicherung bei

Absicherung ab

Absicherung bis zum Lebensjahr
Versorgungshbedarf per heute

Gesetzliche Witwenrente
Halbwaisenrente (pro Kind)
gesetzliche Anspriiche vor Steuer
Anteilige Steuern

gesetzliche Anspriche nach Steuer

Versorgungsbedarf

gesetzliche Anspriche nach
Steuer

Anfangliche Licke

Tarif

Versicherungsbeginn

Ablauf der Versicherungsdauer

Ablauf der Beitragszahlungsdauer
Garantierte anfangliche Todesfallsumme

monatlicher Beitrag

abzuglich Uberschussbeteiligungen aus der
Risikoversicherung

monatlich zu zahlender Beitrag 1)

Franz Fischer
19.10.1977
Frieda Fischer
10.05.1980

2

naturlichen Tod
sofort

65

2.850,- Euro

Betrag
724,01 Euro
131,64 Euro
987,29 Euro

0,00 Euro
987,29 Euro

Betrag Prozent
2.850,00 Euro 100 %
987,29 Euro 34,64 %

1.862,71 Euro 65,36 %

Risikoabsicherung mit fallender
Versicherungssumme

01.12.2011
01.12.2042
01.12.2031
400.000,00 Euro

92,58 Euro
27,77 Euro

64,81 Euro

1) Der Beitrag wird von Beginn an durch die zuletzt fur 2011 gultige Uberschussbeteiligung erméaRigt.
Der zu zahlende Beitrag hangt im Weiteren von der kiinftigen Uberschussbeteiligung ab und kann

sich daher andern.
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Ihre Zielerreichung

Legende

.Versurgungsbedarf

B Licke/berschuss

B Lssungsvorschlage

DAnspri.il:he und Einkunfte
nach Steuer
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Beispielprasentation Altersvorsorge

Angebotsprasentation fur Franz Fischer

Abzusichernde Person
Geburtsdatum

Rentenzahlung ab
(Vor-)Ruhestandsalter geplant mit
Absicherung bis zum Lebensjahr
Versorgungshedarf per heute
Preissteigerung in Prozent p.a.
Versorgungshbedarf per 01.11.2042

Name

Gesetzliche Rente

Anspriche vor Steuer zum 01.11.2042
Anteilige Steuern

Anspriche nach Steuer zum 01.11.2042

Art

Versorgungsbedarf

gesetzliche Anspriiche nach Steuer
Bestehende private Vorsorge
Anfangliche Licke

Franz Fischer
19.10.1977

65 Jahren

65 Jahren

85

2.500 Euro
2,00

4.618,97 Euro

Franz Fischer
1.743,43 Euro
1.743,43 Euro

64,05 Euro
1.679,38 Euro

Betrag
4.618,97 Euro
1.679,38 Euro

571,81 Euro
2.367,78 Euro

2042 2044 2046 2048 2060 2052 2054 2056 2058 2060 2062

Legends

W Liicke

Oprivate Vorsorge

Clanspriche und Einkinfte
nach Steuemn

OOberschuss
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Art

Versorgungsbedarf

gesetzliche Anspriiche nach Steuer
bestehende private Vorsorge
Losungsvorschlag Riester-Rente
Losungsvorschlag Privat-Rente
Anfangliche Restlicke

Rentenbeginn im 67. Lebensjahr.

Abzusichernde Person
Geburtsdatum

Rentenzahlung ab
(Vor-)Ruhestandsalter geplant mit
Absicherung bis zum Lebensjahr
Versorgungshbedarf per heute
Preissteigerung in Prozent p.a.
Versorgungsbedarf per 01.12.2044

Versorgungsbedarf

gesetzliche Anspriiche nach Steuer
Bestehende private Vorsorge
Losungsvorschlag Riester-Rente
Losungsvorschlag Privat-Rente
Anfangliche Restlicke

Betrag
4.618,97 Euro
1.679,38 Euro

571,81 Euro
625,68 Euro
346,79 Euro
1.395,31 Euro

Franz Fischer
19.10.1977

67 Jahren

67 Jahren

85

2.500 Euro
2,00

4.805,58 Euro

Betrag
4.805,58 Euro
1.926,83 Euro

634,39 Euro
662,41 Euro
398,04 Euro
1.183,91 Euro

6.000 1

50001
4.000 ¢

3.000¢

2.000 I I I

1.000 |
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Beispielprasentation Altersvorsorge

Angebotsprasentation fur Frieda Fischer

Abbildung 10: Wertentwicklung von Anlageklassen

Historische Wertentwicklung verschiedener Anlageklassen und Indizes

Wertentwicklungen einer mtl. Einzahlung von 100 EUR vom 01.07.1981 bis zum 30.06.2010 (30 Jahre)
190.000

171.000 —

151.583 €
152.000 —

131.379 €

108.030€ 109352 €

Inflationsausgleich Einzahlung Sparbuch Immebilienfonds Renten Aktien Welt MSCI Aktien Aktien Europa
(gesatzl. Kind.) Europa Deutschland REX World Deutschland DAX  MSCI Europe

Quelle: Finanzen FundAnalyzer www.fundanalyzer.ds

Alle Angaben erfolgen trotz grd Bter Sorgfalt ohne Gewdahr. Unterschiedliche Anlageformen sind mit unterschiedlichen Risiken verbunden.

Diz Entwicklungen bzw. Endbetrage werden auf EUR-Basis barechnet. Fir ev. Ausschittungen bei lnvestmantiends wird Wisdaranlage am Ausschittungstag unterstalll
Die Wertentwickiung basiert auf 100% des Kapitaleinsatzes. Die Rendite wird aus dem gesamten der Auswertung zugrundeliegenden Zeitraum bestimmi.

Zu beriicksichtigende Steuern und Spesen werden zum jeweiligen Falligkeitstarmin dem Kapitalstock entnommen.

Bitte beachten Sie, dass eine Anlage in Investmentfonds naturgemas Wertschwankungen unterlizgt. Deshalb wird hier eine langfristige Anlage empfohlen.

Beispiel fiir eine Fondsgebundene Rentenversicherung

Beispielhaft hochgerechnete Leistung bei Rentenbeginn am 01.12.2045

Um Ihnen einen Eindruck dber die mdgliche Rentenhdhe zu vermitteln, ist beispielhaft zu einem maglichen
Rentenbeginn am 01.12_2045 ausgehend von dem Policenwert aus der unverbindlichen Beispielrechnung
die lebenslange monatliche Rente in der Tabelle angegeben.

Fir einen Policenwert erhalten Sie die zugehdrige monatliche Rente mit der Umrechnungsformel:
Rentenfaktor * Policenwert zum Rentenbeginn 7 10.000 = Lebenslange monatliche Rente

Der Rentenfaktor gibt die monatliche Rente fir einen Policenwert in HShe von 10.000 EUR an. Er ist vom
moglichen Rentenbeginn abhingig.
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Mogliche Rentenhdhen bei unterschiedlichen Fonds-Wertentwicklungen

Jahrliche Wertentwicklung der Fondsanteile

Mdglicher Rentenbeginn am

oy 0, 0, oy
01.12.2045 5% 6 % 3% 0 %
bl i i I 7 L 7844316 | 4421185 | 2584916

eispielrechnung zum EUR EUR EUR EUR
Rentenbeginn am 01.12.2045
garantierter Rentenfaktor zum

Rentenbeginn am 01.12.2045 e o 28 29,51

Lebenslange monatliche Rente®) 190,12 231,50 130,48 76,28

(vor Rentenbeginn nicht garantiert) EUR EUR EUR EUR
Beispielhafte Berechnung der
monatlichen Gesamtrente bei

einem fiir die Uberschussbeteiligung 22%%5 323"%9 223‘;6 1;3‘;1

im Rentenbezug angenommenen
Anteilsatz von 2,85 %

*) Voraussetzung fur die Zahlung der Rente ist, dass eine monatliche Mindestrente von 50 EUR erreicht wird.
Wird dieser Betrag nicht erreicht, so wird der Policenwert in EUR ausgezahit.

Diein der Tabelle angegebenen Werte stellen keine Unter- oder Obergrenze dar.
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Beispielprasentation Pflegeabsicherung

Angebotsprasentation fur Franz Fischer

Abbildung 11: Pflegeversicherung

Die Anzahl der Pflegebediirftigen wird in Zukunft stark ansteigen

H Pflegestufe 1 S
B Pflegestufe 2

Pflegestufe 3 i

3.0 4

2.0 4

Jatr 1999 2010 2020 20350

Nach der Haufigkeit des Hilfsbedarfs werden folgende
Pflegestufen unterschieden:

taglich
Wenigstens mind. 5 5td,
dreimal téglich Einsatz rund
Wenigstens mind. 3 5td. um die Uhr
einmal taglich
mind. 1,5 Std.

unter 45 Minuten Grundversorgung am Tag
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Leistungen der gesetzlichen Pflegeversicherung im Uberblick

Hausliche Pflege durch ein Vollstationare Pflege
Familienmitglied/ehrenamtlich
Pflegestufe 1: 225 € Pflegestufe 1: 1023 €
Pflegestufe 2: 430 € Pflegestufe 2: 1.279 €
Pflegestufe 3: 685 € Pflegestufe 3: 1510 €
Hartefalle: 1918 €
Hausliche Pflege durch einen Teilstationére Pflege
zugelassenen Pflegedienst
Pflegestufe 1: 440 € Pflegestufe 1: 440 €
Pflegestufe 2: 1.040 € Pflegestufe 2: 1.040 €
Pflegestufe 3: 1.510 € Pflegestufe 3: 1.510 €
Hartefalle: 1918 €

@ Neu seit 01.01.2008 ,Pflegestufe 0" z. B. Demenz
® Grundbetrag von bis zu 100,00 €mitl.
® Erhdhter Betrag von bis zu 200,00 € mtl.

Franz Fischer

Pflegestufe I Pflegestufe IT Pflegestufe IIT
Durchschnittliche Pllegekosten 2303.00 2.009.00 400000
Gesetzliche Leistung 1.023.00 1.279.00 1.510.00
Private Vorsorge 0,00 0,00 0,00
Bedarfsdeckung durch den Flex 1.280.00 1.630.00 2.490.00
Bedarfsliicke Bedarf gedeckt  Bedaf gedeckt  Bedarf gedecki
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Herrn
Franz Fischer

Geboren am 19.10.1977
Unser Vorschlag fiir Sie (Beginn 01.12.2011)

Beitrag in EUR
monatlich

Pilegevorsorge

EUR 1.280,00 monatliches Pflegegeld fiir Pllegestufe I

EUR 256,00 monatliches Pflegegeld fiir etheblichen Betrevmngsbedarf
mit planmaBiger Erthéhung von Beitrag und Leistung sowie
Beitragsfreiheit ab Pflegestufe I

EUR 1.630,00 monatliches Pflegegeld fiir Pflegestufe IT
mit planmaBiger Erthéhung von Beitrag und Leistung sowie
Beitragsfreiheit ab Pflegestufe I

EUR 2.490,00 monatliches Pflegegeld fiir Pflegestufe ITI
mit planmaBiger Erthéhung von Beitrag und Leistung sowie
Beitragsfreiheit ab Pflegestufe I

24 Stunden Service-Hotline mit Informationen wnd Beratung zur Pilegebediirfhigheit
Vermittlung und Erstathing zielgerichteter Dienstleistungen bis zu EUER. 2 500,00
24-Stunden Pflegedienst- und Heimplatzgarantie

11.14

13,20

221

1,50

Summe der monatlichen Beitrige

35,05
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Beispielprasentation Unfallversicherung

Angebotsprasentation fur Familie Fischer

Abbildung 12: Gesetzliche Unfallversicherung

Gesetzliche Unfallversicherung

. Berufsunfélle
. Freizeitunfalle

Fiir 2/3 der Unfalle besteht kein gesetzlicher Unfallschutz

Risikosituation allgemein

Nach einem Unfall ...

Sofort anfallende Kosten

Behandlungskosten aullerhalb der GKV/PKV

Rampe und Treppenlift 16.000
Schwellen, Tiren 15.000
Elektrik 5.000
Bad, Kiche 35.000
Spezialbett 5.000
Auto 25.000

Eigenanteil Pllegekraft 21 3{]{}
Haushaltshilfe 3.900
Erhdhte Ausbildungskosten 15.000
Gehaltsausfall, -entwicklung, entgangene Beférderung 10.000

Dauerhaft moglicher Bedarf m
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Berechnungsbeispiel fir eine Unfallversicherung

Franz
Fischer
19.10.1977
Invaliditat mit
Progression 600:
Versicherungs-
summe 50.000,- Euro
Leistung bei 100%
Invaliditat 300.000,- Euro
Erweitertes Unfall-
Krankenhaus-
tagegeld 15,- Euro
Beitrag monatlich 9,15 Euro

Frieda
Fischer
10.05.1980

50.000,- Euro

300.000,- Euro

15,- Euro
9,15 Euro

Gesamtbeitrag monatlich inklusive Versicherungsteuer:

Florian
Fischer
04.12.2005

50.000,- Euro

300.000,- Euro

15,- Euro
6,68 Euro

Franziska
Fischer
02.10.2007

50.000,- Euro

300.000,- Euro

15,- Euro
6,68 Euro
31,66 Euro
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Beispiel fur einen Selling-Guide zur Vorsorgeberatung

Bedarfsermittlung

T N—/\
/ e X - Kunde mlt,,BI|T\

[ Gesprachs- w
\C\in\stg)/ \,~ emotionalisieren —~
Wir haben ein neues Beratungs- Bei einer Vorsorgeberatung gehen wir Unsere Vorsorgeberatung lauft in drei
konzept zur Vorsorgeberatung. vor wie ein guter Architekt, der einen Schritten:
Anbau an ein Haus plant. 1. Sie legen Ihre Ziele und Wiinsche
Dabei prufen wir fur Sie, wie Sie... fest.
1. Ihre Kosten reduzieren Was macht ein Architekt, der einen 2. Wir besprechen lhre bisherigen
2. lhr Einkommen absichern Anbau plant? (Rhetorische Frage) Entscheidungen.
3. lhre Ertrage steigern kénnen. 3. Ich erarbeite Ihnen ein Konzept und
Er bespricht mit dem Kunden was er Sie entscheiden uber die Umsetzung.
Was halten Sie davon? vorhat, schaut sich das bestehende
Haus an, klart den Etat und erstellt Was halten Sie davon?
Wie wichtig ist fur Sie eine einen Plan.
Vorsorgeberatung, die genau auf Und genau so arbeiten wir in Es geht um ein wichtiges Thema — Ihr
Ihre Bedurfnisse zugeschnitten finanzieller Hinsicht. Geld. Damit wir die Sicherheit haben,
ist? dass keine Informationen vergessen

werden, haben wir unseren Bogen zur
Vorsorgeberatung. Diesen mochte ich
jetzt gemeinsam mit lhnen
besprechen.

Herr Kunde, kénnen wir ganz offen
Uber Ihre Ziele und Ihre personliche
Situation reden?

e TN

—~ Wiunsche und A
< .
— Ziele ~
Persdnliche Daten abgleichen Vermogen aufbauen Vorsorge fur die Zukunft
Dann lassen Sie uns noch Ihre Jetzt_ kommen W_ir zum ersten Wann geben Sie mehr Geld aus?
personlichen Daten Schritt — Ihren Zielen und Wenn Sie arbeiten oder in Ihrer
aktualisieren. Winschen. Freizeit?
Wollen Sie noch weitere Herr Kunde, ich gehe mal davon Welches Vertrauen haben Sie in
Personen (Partner, Kinder, aus,_dass §|e hart fir Ihr Geld die gesetzliche
Enkel oder Patenkinder) in Ihrer arbeiten missen. Rentenversicherung?
finanziellen Planung
heriicksichtinen? Wie wichtig ist es fur Sie, dass lhr Deshalb leben viele meiner
Geld auch hart fur Sie arbeitet und Kunden nach dem Motto ,Hilf Dir
Sie samtliche staatlichen selbst, sonst hilft Dir keiner!* und
Férderungen in Anspruch sorgen privat vor! Wie sehen Sie
nehmen? das?
Wie lange mdchten Sie einen
guten Lebensstandard? Bis zur
Rente, oder auch danach?
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T~

~—  Wiuinsche und A
N ~

—

Ziele

Risiken absichern

Welche Bedeutung hat es fir Sie, dass lhre Familie abgesichert
ist, wenn Sie gestern verstorben wéren?

Kennen Sie lhren WdA?

Es handelt sich um den ,Wert der Arbeitskraft‘. Wollen wir den
mal berechnen?

Nettogehalt x Anzahl der Gehélter pro Jahr x Restlebens-
arbeitszeit. Wie lange mussen Sie bis zur Rente noch arbeiten?

Herr Kunde, Ihr WdA betragt X,- Euro.

Angenommen, Sie hatten eine Maschine im Keller, die Ihnen bis
zur Rente monatlich X,- Euro druckt. Das sind bis zum
Rentenalter X,- Euro. Wie wirden Sie diese versichern?

Im Ubertragenen Sinn sind Sie diese Maschine. Welche
Bedeutung hat es fur Sie, dass lhnen lhr Einkommen erhalten
bleibt, auch wenn Sie aufgrund eines Unfalls oder Krankheit
Ihren Beruf nicht mehr austiben kénnen?

Mdochten Sie nun noch wissen, was Sie im Falle der
Berufsunfahigkeit vom Staat bekommen?

Dann driicken Sie mal ,C* auf dem Taschenrechner!

Risiken absichern

Herr Kunde, welche Bedeutung hat es fir Sie, dass Ihr
Vermdgen fir Sie und Ihre Familie erhalten bleibt, wenn Sie
einmal ein Pflegefall sein sollten?

Herr Kunde, welche Bedeutung hat es fur Sie, dass lhre
Kinder nicht fur Sie zahlen missen, wenn Sie zum
Pflegefall werden?

Herr Kunde, welche Bedeutung hat es fiir Sie, dass Sie
jemanden haben der sich um Sie kimmert, wenn Sie zum
Pflegefall werden?

Herr Kunde, welche Bedeutung hat es fiir Sie, dass die
einmaligen Kosten abgesichert sind, wenn Sie dauernde
gesundheitliche Einschrdnkungen nach einem Unfall
haben?

hh

/Zi;EI)riorisieren und

Investitionsbereitschaft
klaren

A

S

T
— Vorabschlusﬁ
b fragen ~

Y—

Ziele priorisieren und Investitionsbereitschaft klaren

Jetzt haben wir lhre Ziele besprochen. Legen Sie bitte jetzt
noch fest, was lhnen am wichtigsten ist. Bitte kennzeichnen
Sie mit 1.4, ,2.“ und ,3.".

Henry Ford hat einmal gesagt: ,Man wird nicht durch das Geld
reich, das man verdient, sondern durch das Geld, das man
nicht ausgibt.”. Wie viel wollen Sie monatlich mindestens
investieren?

Wie viel ist Ihnen das Erreichen Ihrer Ziele monatlich
mindestens wert?

Herr Kunde, lassen Sie uns gemeinsam eine
Haushaltsrechnung erstellen und dann kléren, wie viel Sie
monatlich investieren wollen.

Vorabschlussfragen

Angenommen, ich habe ein Konzept, dass genau zu lhren
Erwartungen und Zielen passt, setzen Sie es dann auch
mit mir um?

Wollen oder miissen Sie in die Entscheidung uber dieses
Konzept noch jemanden mit einbeziehen?

Falls es sinnvoll ist bestehende Vertrage umzustellen, sind
Sie dann dazu bereit?

In unserem Konzept geht es auch um das Thema ,Risiken
absichern®. Hierfur sind teilweise auch Fragen zu Ihrer
Gesundheit notwendig. Deshalb stellt sich die Frage:
,Haben Sie gesundheitliche Einschrankungen, die wir
berucksichtigen missen?*
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Ist-Analyse

Herr Kunde, lhnen ist das Thema
,Staatliche Férderungen* wichtig.
Welche staatlichen Forderungen nutzen
Sie bereits?

Herr Kunde, verzichten Sie bewusst auf
die Zulagen und steuerlichen Vorteile
der Riester-Forderung?

Herr Kunde, wann planen Sie denn in
Rente zu gehen?

Herr Kunde, viele meiner Kunden
nehmen den Punkt ,betriebliche
Altersvorsorge* als Joker und lassen
diese bei der Berechnung der
Altersvorsorge unbericksichtigt. Wie
sehen Sie das?

Sie sagten, dass lhnen das Thema
LYAusbildung der Kinder" wichtig ist. Was
planen Sie fir die Vorsorge lhrer
Kinder? Was haben Sie fir die
Vorsorge lhrer Kinder bereits getan?

Ist-Analyse

Angenommen Sie héatten gestern einen
Unfall gehabt und aufgrund dieses
Unfalls dauernde Konzentrations-
probleme. Kénnten Sie lhren Beruf
dann noch ausuben?

Herr Kunde, als Arbeitnehmer erhalten
Sie sechs Wochen das Gehalt vom
Arbeitgeber weiter. Danach zahlt die
Krankenkasse fur weitere 78 Wochen.
Sie erhalten dann 70 Prozent vom
Brutto oder 90 Prozent vom Netto — je
nachdem, was niedriger ist. Von
diesem Betrag werden noch Renten-
und Arbeitslosenversicherung
abgezogen. In Ihrem Fall bekdmen Sie
X,- Euro.

Danach wird gepriift, wie lange Sie
noch irgendeine Téatigkeit austiben
kénnen.

Wenn Sie mehr als sechs Stunden
taglich irgendeine Tatigkeit ausiiben
kénnen, dann erhalten Sie gar keine
Erwerbsminderungsrente.

Wenn Sie zwischen drei und sechs
Stunden irgendeine Tétigkeit ausiiben
kénnen, dann erhalten Sie die halbe
Erwerbsminderungsrente.

Wenn Sie weniger als drei Stunden
irgendeine Tatigkeit austuben kénnen,
dann erhalten Sie die volle Erwerbsmin-
derungsrente.

Sind Sie bereit, irgendeine Tatigkeit
auszulben?

Ist-Analyse

Nach meiner Erfahrung haben Anleger
bei einer Geldanlage drei Ziele, namlich
Sicherheit, Rendite und Verflgbarkeit.
Es koénnen nicht alle drei Ziele
gleichzeitig erreicht werden.

Lassen Sie mich das anhand von zwei
Beispielen erlautern. Bei einem
Sparbuch haben Sie ein hohes MaR an
Sicherheit, kdnnen jederzeit verfligen,
daflr ist aber die Rendite wenig
attraktiv. Bei Aktien haben Sie eine
hohe Renditechance, Sie kénnen
jederzeit zum aktuellen Tageskurs
verkaufen, dafur bieten sie wenig
Sicherheit. Was ist Ihnen bei Ihrer
Geldanlage wichtig?

Was haben Sie mit dem Geld vor?
Welche Anschaffungen sind geplant?
Wann wird wie viel Geld fur diese
Anschaffungen benétigt?

Wie haben Sie Ihr Geld bisher
angelegt?

Mit welchen Geldanlagen haben Sie
Erfahrungen, die Sie aktuell nicht mehr
nutzen?

Hier sehen Sie die Wertentwicklungen
einzelner Anlagestrategien. Welche
davon geféllt Ihnen am besten?
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